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I can never express my gratitude to John Rooney for the excellent job he did in 
selling my company, his professionalism throughout the entire process and his 
continued effort on my behalf.  After the unexpected death of my husband, I 
found myself burdened with a Security Company I was ill equipped to manage or 
sell. Through the helpfulness of the Florida Alarm Association’s Executive Director, 
I was put in contact with John for an initial meeting.  From that first meeting, John 
put me at ease with his professionalism, caring attitude, and reassurance that 
based on my wishes and concerns for my husband’s business, that the right buyer 
could be found. Through his extensive knowledge and contacts in the industry he 
was quickly able to find the right buyer and guide me through every step of the 
selling process.  John’s daily calls, reporting on each and every development, and 
even helping with the day to day business of running the company, kept my spirits 
up during the roughest of times. John negotiated not only an excellent price and 
terms securing my future, but also, very important to me, positions for my 
employees.  

It’s been several months since the sale of my company and John, unlike any other 
broker, still continues to look after my interest; reviewing monthly reports, 
working diligently with the new owners to make sure that even the hold‐back 
money is secured for me. John has certainly gone above and beyond his scope of 
our contract, proving his dedication, integrity and professionalism.  I highly 
recommend John Rooney & Associates and can’t imagine a finer company to 
place your trust in.    
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